


Das Konzept im Überblick
Neue Kunden über das Internet finden, regional oder bundesweit.

Kunden suchen im Internet.
Über 70% der Deutschen suchen Produkte und Dienstleistungen im Internet.

Kunden sehen Ihre Anzeige und klicken.
Kaufbereite Interessenten klicken immer öfter auf Anzeigen innerhalb der Suchergebnisseiten.

Kunden kommen auf Ihre Zielseite.
Ihre Zielseite mit besonders relevanten Texten und Bildern spricht den Kunden gezielt an.

Kunden rufen Sie direkt an.
Die Rufnummer auf der Zielseite führt den Kunden direkt zu Ihnen. Ein neuer Kundenkontakt.

Kunden schreiben eine E-Mail direkt an Sie.
Das Kontaktformular auf der Zielseite sendet die Anfrage direkt an Ihre E-Mail-Adresse.
Ein neuer Kundenkontakt.

Volle Kostenkontrolle - Telefon- und E-Mail-Kontakte mit Nachweis



Kunden suchen im Internet.
Hier ein Beispiel: „catering osnabrück“

Prognosedaten
Zum Thema „catering osnabrück“ gibt es laut Google-Prognose 1.270 Suchanfragen täglich.
Ein unglaubliches Potential an Neukunden!



Kunden sehen Ihre Anzeige und klicken.
Die Anzeige wird von zertifizierten Profis individuell ausgesteuert.



Kunden kommen auf Ihre Zielseite.
Diese verkaufsoptimierte Zielseite erstellen wir für Sie.

Ihr Logo, Slogan, Bilder

Informationen zum
Produkt / Dienstleistung

Telefonnummer
(messbar)

und 
Kontaktformular



Kunden rufen Sie direkt an.
Über eine auswertbare Rufnummer mit Ortsnetzvorwahl

Rufnummer mit Ortsnetzvorwahl

Beispiel: 0541-84512XXX

Vorteile:
- Rufnummer mit Ortsnetzvorwahl
- Rufnummer kann auf jede beliebige Zielrufnummer geschaltet werden.
- Jeder Anruf wird vom System protokolliert, auch nichtangenommene
- Jingle vor Gesprächsbeginn: „Sie wissen, dass ein Kunde anruft“



Kunden schreiben Ihnen
eine E-Mail.
Auf der Webseite ist ein Kontaktformular, dass die E-Mail direkt an Sie sendet.

E-Mail Pflichtfelder:

Name, Vorname, E-Mail und Telefonnummer

Vorteile:
- Nicht alle Kunden möchten sofort den persönlichen, telefonischen Kontakt.
- Einfach antworten und erste Informationen verschicken.
- Rückruftermin vereinbaren.



Ein Beispiel aus der Praxis.
Wie sind meine Chancen? Was für ein Budget brauche ich?

2. Nach Rücksprache haben wir diese relevanten Suchbegriffe festgelegt
catering, außer haus catering, barbecue catering, bbq catering, bio catering, bratwurst catering, brunch catering, 
business catering, catering all in, catering angebot, catering angebote, catering buffet, catering cocktail, catering
party service, catering service, catering service preise, full service catering, gourmet catering service

1. Ausgangslage
Sie haben einen Catering-Betrieb in Osnabrück und wollen Neukunden aus der Region Osnabrück.

3. Prognose aus Google Adwords
Suchvolumen monatlich für Region Osnabrück: 38.000 Impression
Daraus generierte Klicks: 760 (2%)
Kontaktaufnahmen: 38 (5%)
Kosten: 0,40 EUR pro Klick x 760 = 304,00 EUR

4. Kunden-Wert
Der durchschnittliche Auftragsgewinn bei Neukunden liegt bei 100,00 EUR.
Darüber hinaus bringt ein neuer Kunde noch 15 % Gewinn durch Weiterempfehlungen.
Also insgesamt 115,00 EUR

5. Berechnung zur Rentabilität
Aus den 36 Kontakten entstehen ca. 10 Aufträge (30%) á 115,00 EUR = 1.150,00 EUR
1.150,00 EUR – Werbekosten 304,00 EUR = 846,00 EUR  Gewinn pro Monat



Vorteile von fastline local
Volle Kontrolle - Unvergleichlich zu anderen Werbemaßnahmen.

1. Kaufbereite Interessenten
Durch die gezielte Aussteuerung der Kampagne bekommen Sie nur Anfragen von wirklich
interessierten Kunden. Durch verschiedene Parameter, kann Ihre Zielgruppe punktgenau angesprochen werden.

2. Wirksamkeit sofort prüfbar
Alle Kontakte, ob telefonisch oder per E-Mail werden protokolliert und liegen Ihnen nach jedem Monat vor.
Danach können Sie entscheiden ob Sie weitermachen oder nicht.

3. Start-Stopp
Sie können die Kampagne zu jeder Zeit stoppen.
Gründe könnten hierfür Krankheit, Urlaub, hohes Auftragsvolumen oder Budgetfragen sein.

4. Klein starten, später erweitern
Wenn die Kampagne einmal optimiert und eingestellt ist, gibt es Möglichkeiten größere Zielgruppen
anzusprechen.  



Komplette Ausstattung
Alle Zutaten für erfolgreiche Anzeigen und Neukunden bekommen
Sie von uns.

2. Zielseite (Landingpage)
Wir bauen Ihnen eine spezielle Internetseite, die passend zu Ihrer Anzeige den potentiellen Kunden zielgenau 
anspricht und zur Kontaktaufnahme motiviert. Dabei ist es wichtig, sich auf ein einziges Thema zu fokussieren.
Kontaktaufnahme über Telefonnummer oder per E-Mail.

1. Domain
Wir sichern Ihnen eine Domain, die zu Ihrem Angebot passt und relevante Wörter enthält,
z. B. www.catering-osnabrueck.de und dazu den richtigen Web-Server (Hosting).

3. Messbare Rufnummer (Calltracking)
Wir richten Ihnen eine Calltracking-Rufnummer mit Ortsnetzvorwahl ein. Die Zielrufnummer richtet 
sich nach ihren Wünschen.

4. Google Adwords Konto
Wir entwickeln Ihre Kampagne mit den richtigen Keywords, Anzeigen, Einstellungen und starten mit 
Ihrem vorgegebenen Budget.



Kosten
Werbebudget, einmalige Setupkosten und monatliche
Optimierungspauschale

Werbebudget pro Tag
Das legen Sie selber fest und können es jederzeit, also von heute auf 
morgen stoppen.

Setupkosten
Domain registrieren inkl. Hosting, die Erstellung der Landingpage, 
Calltracking, Adwords Konto, Analytics und Google MyBusiness

Optimierungspauschale
Jede Adwords Werbe-Kampagne braucht eine Testphase und 
danach eine permanente Analyse um die optimalen Einstellungen 
zu finden. Wir analysieren und optimieren jeden Monat.

Eine Kampagne sollte mindestens 3 Monate laufen

ab 10,- EUR

einmalig 399,- EUR

monatl. 99,- EUR



t

Ihre neuen Kunden
warten, wann fangen wir an?

Rufen Sie uns an unter:
0541 – 18167-33

Die Erstberatung ist kostenlos!

fastline GmbH & Co. KG - Hafenringstr. 10
49090 Osnabrück -Tel: 0541-18167-33

www.fastline24.de
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